Joseé

Terreros

Es el director de la Feria de Negocio Internacional e Inversiones,
IMEX, una muestra que tendra lugar en la capital, los dias 11 y 12
de este mes, de la mano de la Camara de Comercio y la Diputacion

“El potendal que tiene el aceite
sobrepasa los resultados logrados”

DIANA SANCHEZ ™ JAEN
—Con la experiencia de edicio-
nes anteriores en la feria Imex,
écomo es el perfil de la empre-
sa espaiiola exportadora?
—El perfil del exportador es la
pequena y mediana empresa que
entiende que la internacionali-
zacion es algo natural a su pro-
pia existencia, que usa sistemas
de inteligencia competitiva e in-
novacion y que tiende a la es-
pecializacion. Estas empresas
saben que pueden llevar su pro-
ducto a cualquier lugar del
mundo, pero que es importante
elegir los mercados mas procli-
ves para su éxito y también con-
tar con las herramientas ade-
cuadas para salir al exterior.
—En el intercambio entre las di-
ferentes entidades internacio-
nales, écudl es la caracteristica
de las firmas espaifiolas que
mas atrae de las extranjeras?
—La imagen que se tiene de Es-
pafia en el G8 esta a niveles de
reputacion similares a los de
Francia o Italia. En Iberoaméri-
ca hay una valoracién tremen-
damente positiva. Es posible que
los empresarios espafoles hayan
sido tradicionalmente poco au-
daces, aunque se ha contrarres-
tado por la seriedad en los
acuerdos, flexibilidad, amabili-
dad en el trato y un alto grado
de cumplimiento. También es
verdad que no nos hemos sabi-
do vender en el exterior, por
haber perdido la fe y el orgullo
de pertenencia.
—El aceite de oliva se ha con-
vertido en producto gourmet en
muchos paises. ¢Cudles cree
que son las dificultades con las
que se encuentran los empre-
sarios jiennenses?
—Aunque en pocos afios se ha
avanzado mucho, creo que con
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PREPARATIVOS. José Terreros dirige la feria IMEX.

el aceite de oliva todavia hay
mucho recorrido, y no revelo nin-
gln misterio si le digo que el sec-
tor aceitero en Jaén podria op-
timizarse mucho mas. Cuando
atn estoy somatizando lo meri-
torio que es que el 22% de la pro-

duccion de aceite de oliva de todo
el mundo se obtenga en la pro-
vincia de Jaén, trato de entender
otros datos reflejados en el acer-
tadisimo Plan Estratégico de la
provincia de Jaén. Creo que el po-
tencial que tiene Jaén y su pro-

=-si|l Empresario con gran experiencia

Nombre: | Diplomado en Ciencias
José Terreros | Empresariales e ingeniero
Edad: | técnico agricola, tras ter-
48 anos | minar sus estudios ocupd

Otros datos:
Aficién a la caza
y alamusica
clasica

la direccion comercial de
un diario deportivo en Za-
ragoza. Dirigio publicacio-
nes como “Valencia Em-

presarial” y "Aragon
Empresarial” y es fundador
de “Moneda Unica’, la
principal revista espanola
de negocio internacional.
José Terreros fue asesor
de la Feria IMEX, de la que
hoy es director.

vincia sobrepasa los resultados
obtenidos y estoy convencido
de que conocer estos datos hara
que se aumente la competiti-
vidad y el rendimiento de la ex-
portaciones del olivar de la pro-
vincia. No hay que obsesio-
narse con altas producciones y
rendimientos, mas bien habra
que tener presente que los
compradores internacionales
son mas que a los que tradi-
cionalmente se ha exportado y
que las tecnologias también
son otras que las que se usaban
hace décadas. Las estructuras
de cooperativas, el cooperati-
vismo, no es que sea malo en
si, solo que las decisiones de las
cooperativas son el reflejo de
la querencia del agricultor, que
lejos de desear complicarse con
estrategias de internacionali-
zacion, prefiere obtener de in-
mediato y de manera segura el
rendimiento de su cosecha
aunque esto suponga vender a
granel su produccion.
—¢éComo puede incrementar
las ventas en el exterior el sec-
tor de 1a moda?

—Las claves para incrementar
las ventas en el sector de la
moda pasan por la calidad, la
tecnologia, la innovacion y el
servicio que, unidos al correc-
to asesoramiento de mercados
y financiero, haran que se ad-
quieran importantes creci-
mientos en las exportaciones.
—éCudles son las claves para
que las pequeiias y medianas
empresas puedan exportar
desde la escena de lo local?
—Cualquier pequefia y me-
diana empresa es susceptible
de internacionalizarse, solo
tiene que mentalizarse y
aprender a hacerlo. Para ello
ha de contar con la formacion
e informacion necesarias.
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